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23 PRINCIPIOS BASICOS

1. Documente o seu Plano A

2. |dentifique os maiores riscos do seu
plano

3. Teste sistematicamente o seu plano
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“CONSTRUIR PRODUTOS DE SUCESSO E
FUNDAMENTALMENTE UM TRABALHO DE
REDUCAO DE RISCOS”

ASH MAURYA



EXECUTE O QUE E MAIS
ARRISCADO PRIMEIRO.
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A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP
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m Confidential © 2014 E



=4 OS 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

VOCE TEM UM
PROBLEMA QUE
VALE A PENA
RESOLVER?
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2 0s 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

1. O cliente sabe que ele tem esse
oroblema®?

2. O cliente tem empatia por esse
oroblema®?

3. Se sim, como eles resolvem esse
problema hoje?



=4 OS 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

MAS PORQUE E TAO
IMPORTANTE FAZER ESSAS
ENTREVISTAS?
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2 0s 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

1. Entrevistas sdo a melhor forma de
entender o pertil do seu cliente.

2. Entrevista sdo uma oportunidade
de enqgajar seus primeiros clientes.

3. Entrevistas ajudam vocé entender o

ponto de vista do seu cliente.




A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

MAIS UM MOTIVO PARA REALIZAR AS
ENTREVISTAS:

DEFINIR O ESCOPO DO SEU MVP



A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

I.  Entrevistamos clientes para validar
a existéncia de um Problema;

2. ldentificamos os perfis de clientes
que sao Impactados pelo
problema;

3. Definimos a versao mais simples
da Solucao para o problema
validado;

4. Definimos o quanto os clientes
pagariam por essa primeira versao
da nossa solucao;

5. Definimos quem sao Nossos

brimeiros clientes, que serao

briorizados e atendidos pelo nosso

MVP




=4 OS 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

UM PRODUTO QUE
RESOLVA O MEU
PROBLEMA, PODE SERO
PASSO INICIAL?
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A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

COMO ENCONTRAR CLIENTES PARA
FAZER AS ENTREVISTAS?



A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

SERA QUEEU
CONSTRUIALGO
QUE AS PESSOAS

QUEREM?
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=4 OS 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

COMOEU
POSSO CRESCER
MAIS RAPIDO?




A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

ANTES DE PRODUTO/MERCADO

B e

J fe J fe
RPN R o e S RS A B ez g PS> g A= A e
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ESTAGIO 1 ESTAGIO 2 ESTAGIO 3
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Foco: validar e aprender
Experimentos: MVPs

Informacao: qualitativa
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A os 3 ESTAGIOS DE UMA STARTUP

DEPOIS DE
PRODUTO/MERCADO

B e

] . J fe
RPN AN S e ez g PS> g A= A e
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ESTAGIO 1 ESTAGIO 2 ESTAGIO 3
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Foco: crescimento
Experimentos:
otimizacoes

Informacao: quantitativo
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